Become Busy Xelerator

Skills Development Outline
Activities for the BBX

Xelerator TechX
Projekthnummer : 2023-1-EL02-KA220-YOU-000160907

o1 Ot S BB RQUCIS

ﬁf‘t ﬁft
A uDevelop

EQUALINE FYLLOIN CIME

Funded by the European Union. Views and opinions expresse oweve
Co- funded by w only and do not necessarily reflect those of the European Union or
Learning Foundation (INEDIVIM). Neither the European Union no
the European Union ”LE?FNM held responsible for them.




Inhalt

EinfUhrung

Rahmen fur die
Kompetenzentwicklung
Schulungsmodule und -
aktivitaten

Bewertung und Zertifizierung
Fazit

03
08
18

22
23



Import

Das TechX Accelerator-Programm ist eine wegweisende Initiative,
die jungen Technologieunternehmern das notwendige
Fachwissen, strategische Einsichten und Ressourcen bereitstellt,
um technologiebasierte Unternehmen aufzubauen, zu skalieren
und zu erhalten. Angesichts der fortschreitenden digitalen
Transformation, die Branchen neu definiert, die Marktdynamik
verandert und innovative Geschaftsmodelle hervorbringt, mussen
Unternehmer in der Lage sein, sich schnell an diese
Veranderungen anzupassen. Das Erlernen neuer Technologien,

die Anwendung datengestUtzter Entscheidungsfindung und die
Entwicklung skalierbarer digitaler Losungen sind nicht langer
optional, sondern entscheidend fur den Erfolg im heutigen
Wettbewerbsumfeld.

Der TechX Accelerator ist so konzipiert, dass er den Teilnehmern ein umfassendes
Verstandnis dieser Trends vermittelt und sie gleichzeitig durch die
entscheidenden Phasen der Geschaftsentwicklung begleitet — von der
Ideenfindung bis zur Skalierung.

Wesentliche Erkenntnisse aus dem Ideenfindungslabor. Dieser Lehrplanrahmen
basiert auf den zentralen Erkenntnissen aus den Ideenfindungslaboren von
TechX und gewahrleistet, dass die Teilnehmer eine praxisnahe Ausbildung
erhalten, die sich unmittelbar mit realen geschaftlichen Herausforderungen

auseinandersetzt.




Im Cegensatz zZu traditionellen Startup-
Inkubationsprogrammen, die sich Uberwiegend auf
theoretische Schulungen konzentrieren, legt TechX
den Fokus auf praktisches Wissen und umsetzbare
Strategien. Die Teilnehmer begeben sich auf eine
faszinierende Lernreise, die den gesamten
Lebenszyklus eines Startups abdeckt, einschliellich
der Validierung von Ideen, Prototypenerstellung,
Geschaftsmodellierung und Marktexpansion. Durch
die Integration technologischer Innovationen in die
strategische Geschaftsabwicklung gewahrleistet
das Programm, dass digitale Unternehmungen
nicht nur nachhaltig sind, sondern auch optimal fur
den langfristigen Erfolg in wettbewerbsintensiven
und sich  schnell entwickelnden Markten
positioniert werden.

Die in verschiedenen Stadten durchgefuhrten
TechX Idea Generation Labs lieferten wertvolle
Einblicke in die zentralen Herausforderungen,
neuen Moglichkeiten und kritischen
QualifikationslUcken, mit denen junge
Technologieunternehmer konfrontiert sind. Diese
Erkenntnisse wurden umgehend in den Lehrplan
des TechX Accelerators integriert, um
sicherzustellen, dass das Programm weiterhin von
hoher Relevanz bleibt und die dringendsten
BedUrfnisse der Teilnehmer adressiert.

Eine zentrale Erkenntnis aus den Workshops war
das begrenzte Verstandnis von kunstlicher
Intelligenz  und maschinellem Lernen in
Geschaftsanwendungen. Viele Teilnehmer zeigten
grof3es Interesse an der Nutzung von KI fur
Automatisierung, Entscheidungsfindung und
pradiktive Analytik, verfugten jedoch nicht Uber das
technische Fachwissen, um Kl-Lésungen effektiv zu
implementieren. Die Wissensllcke erstreckte sich
auf  kritische Bereiche wie Datentraining,
Algorithmenoptimierung und ethische
Uberlegungen zur Kl. In Reaktion darauf integriert
der TechX Accelerator strukturierte Kl-Schulungen
und vermittelt den Teilnehmern Fahigkeiten zur
Entwicklung Kl-gesteuerter Geschaftsmodelle, zur
Optimierung von Anwendungen fur maschinelles
Lernen und zur Integration datengesteuerter
Automatisierung in ihre Produkte und
Dienstleistungen.



Eine weitere bedeutende Erkenntnis aus den Labs war die ausgepragte Begeisterung fur
Blockchain- und Fintech-Losungen, jedoch die unzureichende Marktreife der Unternehmer.
Blockchain-Technologie und dezentrale Finanzen (DeFi) zahlten zu den am haufigsten
erorterten Themen, insbesondere hinsichtlich ihres Potenzials fur finanzielle Inklusion, sichere
Transaktionen und dezentrale Geschaftsmodelle. Vielen Teilnehmern mangelte es jedoch an
grundlegenden Kenntnissen in Bereichen wie der Entwicklung intelligenter Vertrage,
regulatorischen Aspekten und Blockchain-Sicherheit. Der Lehrplan von TechX schlief3t diese
Lucken, indem er praxisorientierte Schulungen zu Blockchain-Anwendungen, digitalen
Zahlungsokosystemen und sicheren Fintech-Losungen anbietet. Die Teilnehmer erlernen, wie
sie Blockchain-basierte Geschaftsmodelle entwickeln, testen und implementieren, die sowohl
den Marktanforderungen als auch den Compliance-Standards gerecht werden.

Auch bei der Entwicklung von Technologie-Startups sind Herausforderungen im Bereich der
Cybersicherheit ein wiederkehrendes Thema. Viele Beteiligte waren sich der
Datenschutzbestimmungen, bewahrten Verfahren zZur Cybersicherheit und
Risikomanagementstrategien fur digitale Unternehmen nicht bewusst. Der rapide Anstieg von
Cyberbedrohungen in Verbindung mit strengen gesetzlichen Anforderungen wie der DSGVO
stellt fUr Startups, die mit sensiblen Verbraucherdaten und digitalen Transaktionen arbeiten,
erhebliche Hurden dar.

Die Teilnehmer hatten Schwierigkeiten, ihre digitalen Produkte zu schutzen, Betrug zu
verhindern und die Einhaltung globaler Gesetze zur Cybersicherheit zu gewahrleisten. Vor
diesem Hintergrund bietet der TechX-Accelerator fortgeschrittene Schulungen zur
Cybersicherheit an, die ethische Hacking-Techniken, sichere Codierungspraktiken und
umfassende Datenschutzstrategien umfassen, um sicherzustellen, dass Startups robuste und
zuverlassige digitale Infrastrukturen entwickeln kénnen.

Eine weitere bedeutende Herausforderung, die
in den Workshops thematisiert wurde, war der
Mangel an effektiven Strategien fur digitales
Marketing und  Growth Hacking. Viele
Unternehmer hatten zwar innovative
Technologieldsungen entwickelt, jedoch fehlte
ihnen das erforderliche Know-how, um Kunden
Zzu gewinnen und zu binden, ihre digitale
Prasenz zu optimieren und skalierbare
Marketingkampagnen umzusetzen. Dieser
Wissensmangel in Bezug auf Branding und
Akquisition verhinderte haufig, dass
vielversprechende Startups eine
Marktdurchdringung erreichten.




Das TechX-Programm adressiert dieses Problem direkt, indem es gezielte Schulungen
in Growth Hacking, digitalen Engagement-Techniken und Performance-Marketing-
Strategien anbietet. Die Teilnehmer erwerben praktische Erfahrungen in den
Bereichen Kundenakquise, Suchmaschinenoptimierung, Social-Media-Marketing und
datengestutzte digitale Werbung, wodurch sie optimal vorbereitet sind, ihre Produkte
in wettbewerbsintensiven digitalen Markten zu skalieren.

Die moglicherweise grof3te Herausforderung fur Jungunternehmer besteht, wie in den
Laboren festgestellt wurde, darin, Finanzmittel zu sichern, Umsatzmodelle zu validieren
und Investoren erfolgreich zu gewinnen. Vielen Teilnehmern mangelte es an dem
erforderlichen Finanzwissen, um tragfahige Geschaftsmodelle zu entwickeln, und sie
hatten Schwierigkeiten, ihre Wertversprechen gegenuber potenziellen Investoren klar
zu formulieren. Da der Zugang zu Finanzierungen weiterhin eine erhebliche Hurde fur
den Erfolg von Technologie-Startups darstellt, legt der TechX Accelerator besonderen
Wert auf die Investitionsbereitschaft. Der Lehrplan umfasst die Entwicklung einer
Finanzierungsstrategie, Schulungen im Bereich Investor Relations und die Optimierung
des Geschaftsmodells.

Die Teilnehmer erhalten umfassende Anleitungen zur Sicherung von Risikokapital, zur
Beantragung von  Technologiezuschussen und zur  Strukturierung von
Einnahmequellen, die den Markterwartungen entsprechen. Durch fachkundige
Anleitung und strukturierte Prasentationssitzungen erlernen Unternehmer, wie sie
Uberzeugende Investitionsantrage formulieren, die Kapital anziehen und zu
nachhaltigem Unternehmenswachstum fuhren.

Durch die Integration dieser wesentlichen Erkenntnisse aus den Ideenfindungslabors
von TechX gewahrleistet das TechX Accelerator-Programm, dass die Teilnehmer eine
branchenspezifische Schulung erhalten, die auf die Bewaltigung zentraler
geschaftlicher Herausforderungen ausgerichtet ist. Durch eine intensive Kombination
aus Expertensitzungen, praktischen Ubungen und realen Anwendungen vermittelt
das Programm Unternehmern das technische Know-how, die strategische
Denkweise und den Geschaftssinn, die erforderlich sind, um in der dynamischen Welt
der digitalen Innovation erfolgreich zu agieren. Bei diesem Accelerator geht es nicht
nur um die Grundung neuer Unternehmen, sondern auch darum, die nachste
Generation von Technologiefuhrern zu befahigen, bedeutende Innovationen
voranzutreiben und einen nachhaltigen, skalierbaren Einfluss auf die globale digitale
Wirtschaft auszuUben.

Die Rolle von TechX im BB Xelerator
Der TechX-Track des BB Xelerator-Programms fungiert als effektiver Beschleuniger fur

technologieorientierte Unternehmer, die skalierbare, marktreife digitale Losungen
entwickeln mochten. Im umfassenderen Kontext von BB Xelerator, das
Unternehmertum in den Bereichen Nachhaltigkeit, digitale Innovation und soziale
Wirkung férdert, nimmt TechX eine zentrale Rolle bei der Vermittlung fortgeschrittener
digitaler Kompetenzen, neuen Fachwissens und Strategien zur Geschaftsentwicklung
an die Teilnehmer ein.




Mit der fortschreitenden Digitalisierung der Industrie wachst die Nachfrage nach Losungen, die
auf Kl, Blockchain-Sicherheit, Fintech-Anwendungen und Automatisierungstools basieren,
exponentiell. Viele junge Technologieunternehmer verfugen jedoch nicht Uber eine strukturierte
Anleitung, um Technologieideen in finanziell tragfahige Geschaftsmodelle zu transformieren.
Der TechX-Track adressiert diese Herausforderung direkt, indem er eine strukturierte, praxisnahe
Erfahrung bietet, die die Kluft zwischen Technologieentwicklung und Geschaftsausfuhrung
Uberbruckt.

TechX ist nicht nur ein Bildungsprogramm, sondern auch ein Business-Accelerator, der darauf
abzielt, Unternehmer an die Spitze der digitalen Innovation zu fuhren. Durch die Integration
von Schulungen in technischen Fahigkeiten, Branchenmentoring und Investitionsbereitschaft
gewahrleistet das Programm, dass aus TechX hervorgehende Startups nicht nur technologisch
robust, sondern auch kommerziell tragfahig und global wettbewerbsfahig sind. Das Programm
verbindet die Teilnehmer mit erfahrenen Investoren, versierten Tech-Grindern und fihrenden
Branchenexperten und férdert somit ein Okosystem fur digitale Innovationen, das Uber den
Accelerator hinausgeht. Im Kern verkérpert TechX die Mission von BB Xelerator, geschaftliche
Spitzenleistungen zu fordern, indem sichergestellt wird, dass technologieorientierte Startups
sich an globale digitale Trends, regulatorische Rahmenbedingungen und sich verandernde
Marktanforderungen anpassen. Unabhangig davon, ob die Teilnehmer Kl-gestutzte
Automatisierungstools, blockchainbasierte Finanzdienstleistungen, Cybersicherheitsldsungen
oder SaaS-Plattformen der nachsten Generation entwickeln, bietet TechX die strategische
Grundlage, die erforderlich ist, um die Komplexitat der Technologiebranche zu meistern.

Ziele des Kompetenzentwicklungsrahmens

Das Kompetenzentwicklungs-Framework von TechX ist strategisch konzipiert, um
Unternehmern sowohl| technisches Fachwissen als auch unternehmerisches Denken zu
vermitteln, wodurch sichergestellt wird, dass sie nachhaltige, investitionsbereite digitale
Unternehmen aufbauen kdnnen. Das Framework stutzt sich auf branchenspezifische
Erkenntnisse und integriert Ergebnisse der TechX Idea GCeneration Labs, um reale
Herausforderungen zu adressieren, mit denen Technologie-Startups konfrontiert sind.

Das primare Ziel des Rahmens besteht darin, die technischen Kompetenzen der Teilnehmer in
den Bereichen Kunstliche Intelligenz, Blockchain, Fintech, Cybersicherheit und digitales
Marketing zu fordern. Unternehmer erwerben ein fundiertes Verstandnis fur neue Technologien
und lernen, wie sie Automatisierung effektiv einsetzen, Datenanalysen optimieren, sichere
digitale Systeme implementieren und innovative technologiegestltzte Geschaftsmodelle
entwickeln kénnen.

Uber die technische Kompetenz hinaus legt das Framework den Fokus auf die Entwicklung
unternehmerischer Fahigkeiten und gewahrleistet, dass die Teilnehmer ihre Startups effektiv
validieren, monetarisieren und skalieren konnen. Durch die Integration von Hacker-
Entwicklungsstrategien, der Bewertung der Produkt-Markt-Passung, Techniken zur
Kundengewinnung und Schulungen in Investor Relations bereitet das Programm Startups auf
nachhaltigen kommerziellen Erfolg vor.




Ein zentrales Element des Rahmens st die
Investitionsbereitschaft, da viele Technologie-Startups
Schwierigkeiten haben, Zugang zu Finanzierungen und
Strategien zur Umsatzgenerierung zu erhalten. Der
Accelerator bietet gezielte Schulungen zur Beschaffung
von Risikokapital, zum Verfassen von Fo&rderantragen
und  zur  finanziellen Nachhaltigkeit an  und
gewahrleistet, dass die Teilnehmer verstehen, wie sie
Investoren gewinnen und skalierbare Umsatzmodelle
entwickeln kénnen.

Das Ubergeordnete Ziel besteht darin, die globale
Skalierbarkeit und Marktexpansion zu fordern. Viele
Startups in der Fruhphase sehen sich
Herausforderungen gegenuber, wenn sie versuchen,
Uber ihr lokales Okosystem hinaus zu expandieren. Das
TechX-Framework beinhaltet spezialisierte Sitzungen
zur internationalen Geschaftsentwicklung, zZum
grenzUberschreitenden digitalen Handel und zur
Einhaltung globaler Vorschriften und bietet den
Teilnehmern die notwendigen Werkzeuge, um ihre
Technologieldésungen in allen Markten zu skalieren.

Im Einklang mit den Ubergeordneten Zielen des BB
Xelerator-Programms gewahrleistet der TechX-Track,
dass digitale Unternehmer nicht nur in der Lage sind,
Startups zu grunden, sondern auch die nachste Welle
technologischer Innovationen in der globalen Wirtschaft
anzufuhren. Dieser Accelerator soll Technologiegrundern
die erforderlichen Fahigkeiten, Strategien und
Netzwerke vermitteln, um in einer zunehmend digitalen
Welt erfolgreich zu agieren.

Rahmenbedingungen far die
Kompetenzentwicklung

Anwendungen der kilinstlichen Intelligenz und
des maschinellen Lernens - Einsatz
datengestiitzter Entscheidungsfindung und
Automatisierung.

Das TechX Accelerator-Programm wurde konzipiert, um
fortgeschrittene, ansprechende und aufBerst praxisnahe
Schulungen anzubieten, die den Teilnehmern
ermoglichen, wesentliche Technologie- und
Geschaftskompetenzen zu entwickeln, die fur den Erfolg
in der dynamischen digitalen Wirtschaft unerlasslich
sind.



In einer Welt, in der Technologie Branchen, Geschaftsmodelle und das Verbraucherverhalten
transformiert, mussen Unternehmer mit dem erforderlichen Wissen, den geeigneten
Werkzeugen und der notwendigen Erfahrung ausgestattet sein, um technologieorientierte
Unternehmen zu grunden, zu skalieren und nachhaltig zu betreiben. Der Schwerpunkt des
Programms liegt darauf, den Teilnehmern fortschrittliche technische Fahigkeiten,
strategisches Geschaftswissen und marktorientierte Innovationen zu vermitteln, um
sicherzustellen, dass sie neue Technologien nicht nur verstehen, sondern diese auch
wirkungsvoll zur Losung realer Probleme einsetzen konnen.

Die Starke des TechX Accelerators liegt in seinem Rahmenwerk zur Kompetenzentwicklung,
das gezielt darauf abzielt, die Kluft zwischen theoretischem Wissen und praktischer
Anwendung zu Uberbricken. Unternehmer sehen sich haufig der Herausforderung
gegenuber, technische Konzepte in umsetzbare Geschaftslosungen zu transformieren. Dieses
Programm ist darauf ausgelegt, diese Herausforderungen durch strukturiertes Mentoring,
interaktive Lernmodule und praxisnahe Anwendungstbungen zu meistern. Die Teilnehmer
erwerben nicht nur Kenntnisse Uber neue digitale Werkzeuge und Strategien, sondern
sammeln auch praktische Erfahrungen bei der Integration dieser Technologien in ihre
Geschaftsmodelle, wodurch innovatives, anpassungsfahiges und zukunftsorientiertes Denken
gefordert wird.

Einer der revolutionarsten Aspekte des TechX Accelerators ist sein Fokus auf Anwendungen
der kunstlichen Intelligenz (Kl) und des maschinellen Lernens (ML), einem Bereich, der die
Zukunft digitaler Unternehmen maf3geblich beeinflusst. Kunstliche Intelligenz hat sich zu
einem entscheidenden Treiber far Geschaftseffizienz, Automatisierung und
Wettbewerbsvorteile entwickelt und ermaoglicht es Startups, ihre Betriebsablaufe zu
optimieren, Arbeitsablaufe zu rationalisieren, die Kundenbindung zu starken und
datengestutzte Entscheidungen mit hoherer Prazision zu treffen. Mit der fortschreitenden
Entwicklung der kunstlichen Intelligenz wachst auch ihr Potenzial, Branchen wie Finanzen,
Gesundheitswesen, E-Commerce, Marketing und Cybersicherheit grundlegend zu
transformieren. FUr Unternehmer, die traditionelle Geschaftsmodelle disruptieren mochten,
wird sie somit zu einem unverzichtbaren Instrument.




Die Teilnehmer des Kurses ,KI und maschinelles Lernen” erwerben Fachwissen zur
effektiven Nutzung der Potenziale Kl-gestlutzter Automatisierung, pradiktiver
Analysen und intelligenter Entscheidungsfindung. Das Programm bietet
strukturierte Schulungen zu Algorithmen des maschinellen Lernens, neuronalen
Netzwerken, Deep-Learning-Frameworks und naturlicher Sprachverarbeitung (NLP)
und gewahrleistet, dass Unternehmer sowohl| die technischen als auch die
geschaftlichen Anwendungen der Kl umfassend verstehen. Durch praktische
Ubungen analysieren die Teilnehmer reale Anwendungsfille, von Kl-gestUtzten
Empfehlungsmaschinen und Betrugserkennungssystemen bis hin Zu
automatisierten Kundendienstlosungen und personalisierten Marketingstrategien.

Uber die technische Umsetzung hinaus legt der TechX Accelerator groRen Wert auf die
ethischen und regulatorischen Aspekte der Kl-Entwicklung. Er stellt sicher, dass die
Teilnehmer Kl-Losungen entwickeln, die nicht nur effektiv, sondern auch
verantwortungsbewusst, transparent und konform mit den globalen
Datenschutzgesetzen und -vorschriften sind. In einer Zeit, in der Kl-gesteuerte
Automatisierung Bedenken hinsichtlich Datenschutz, Voreingenommenheit und
Rechenschaftspflicht aufwirft, ist es fur Unternehmer von entscheidender Bedeutung,
Slelg mit den Herausforderungen der Kl-Governance, den ethischen
Rahmenbedingungen der Kl und der Einhaltung gesetzlicher Standards
auseinanderzusetzen.

Am Ende des Moduls ,KI & Maschinelles Lernen* sind die Teilnehmer in der Lage, Uber
die erforderlichen technischen Fahigkeiten, das strategische Wissen und die
praktische Erfahrung zu verfugen, um Kl-gestutzte Geschaftslosungen zu entwerfen,
zu entwickeln und zu implementieren.

Am wichtigsten ist jedoch, dass sie sich einen Wettbewerbsvorteil im
technologiezentrierten Startup-Okosystem verschaffen, indem sie sicherstellen, dass sie
Kl nicht nur als Werkzeug, sondern als zentrales Element ihres digitalen Geschafts
nutzen. Durch diese transformative Lernerfahrung werden die Teilnehmer darauf
vorbereitet, Innovationen voranzutreiben, die Effizienz zu steigern und ihre
Unternehmen in einer Kl-gestutzten Welt zu skalieren, wodurch sie sich an die Spitze
der nachsten Welle des digitalen Unternehmertums positionieren.

Blockchain- und Fintech-Lésungen - Einblicke in dezentrale Finanzen und
Anwendungen von Smart Contracts.

Blockchain- und Fintech-Lésungen reprasentieren einen revolutionaren Wandel in
der Verwaltung von Finanztransaktionen, Datensicherheit und digitalen
Vermobdgenswerten und zahlen zu den bedeutendsten technologischen
Entwicklungen des digitalen Zeitalters. Die Integration der Blockchain-Technologie in
Finanzsysteme hat die Grundlagen des Bankwesens, des Zahlungsverkehrs, der
Investitionsmechanismen und der dezentralen Wirtschaftsmodelle transformiert und
bietet Unternehmen sowie Verbrauchern erhohte Transparenz, Sicherheit und
Effizienz. Imm Gegensatz zu traditionellen Finanzstrukturen, die auf zentralisierten
Institutionen basieren, ermoglicht die Blockchain Peer-to-Peer-Transaktionen ohne
Zwischenhandler. Dies reduziert die Kosten, steigert die Transaktionsgeschwindigkeit
und gewahrleistet eine durchgangige Datensicherheit.
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Dieser Kompetenzbereich fordert die Teilnehmer dazu auf, Uber herkdommliche
gewinnorientierte Geschaftsmodelle hinauszudenken und stattdessen Unternehmen zu
grunden, die soziale Auswirkungen in den Mittelpunkt stellen. Er vermittelt ein Verstandnis
dafur, wie Projekte strukturiert werden, die sich mit drangenden sozialen Problemen wie
Armut, Ungleichheit, Zugang zu Bildung oder Umweltzerstorung befassen und gleichzeitig
eine langfristige finanzielle Nachhaltigkeit sicherstellen.

Der Rahmen hebt die Entwicklung von Geschaftsmodellen hervor, die kommerzielle
Strategien mit spezifischen Zielen verknupfen. Die Teilnehmer untersuchen, wie
gewinnbringende Aktivitaten strukturiert werden kénnen, die eine soziale Mission
unterstutzen, ohne die Integritat oder das Vertrauen der Gemeinschaft zu gefahrden.
Durch praktische Ubungen, Fallstudien und die Zusammenarbeit mit Kollegen erlernen
sie die Bewertung unterschiedlicher Organisationsformen - von gemeinnutzigen
Organisationen mit Erwerbseinkommensstrategien bis hin zu gewinnorientierten
Sozialunternehmen, die ihre Gewinne reinvestieren, um einen positiven Einfluss zu
erzielen. Diese Forschung bietet ihnen die Flexibilitat, Strukturen auszuwahlen oder zu
entwickeln, die mit ihren Zielen, ihrem Publikum und ihrem betrieblichen Kontext
Ubereinstimmen. Besonderer Wert wird auf das Konzept der dreifachen Gewinn- und
Verlustrechnung gelegt, bei dem der Erfolg nicht nur anhand finanzieller Ergebnisse,
sondern auch hinsichtlich des Umweltschutzes und der sozialen Gerechtigkeit
gemessen wird. Die Teilnehmer werden darin geschult, diese ganzheitliche Perspektive
auf alle Aspekte der Geschaftsplanung anzuwenden, von der Beschaffung in der
Lieferkette und den Arbeitspraktiken bis hin zum Produktdesign und der
Kundenbindung. Zudem lernen sie Methoden der schlanken Geschaftsplanung
kennen, die schnelle Tests, feedbackgesteuerte Entwicklung und agile Anpassung

Eine der zentralen Anwendungen, die die Teilnehmer untersuchen werden, ist das dezentrale
Finanzwesen (DeFi), eine bahnbrechende Innovation, die die Abhangigkeit von traditionellen
Banken aufhebt, indem sie blockchainbasierte Protokolle fur Kreditvergabe, Kreditaufnahme,
Investitionen und Zahlungen nutzt. Der Aufstieg von DeFi-Plattformen, auf Smart Contracts
basierenden Finanzdienstleistungen und tokenisierten Vermdgenswerten revolutioniert den
Zugang zu Finanzinstrumenten, demokratisiert Investitionsmaoglichkeiten und schafft
integrative Finanzokosysteme. Durch das Verstandnis der Funktionsweise von DeFi-Modellen
und Liquiditatspools sowie der Art und Weise, wie automatisierte Smart Contracts

Finanzinteraktionen ermadglichen, erwerben die Teilnehmer Fahigkeiten zur Erstellung,

Verwaltung und Optimierung blockchainbasierter Finanzdienstleistungen, die aufstrebende und
unterversorgte Markte bedienen konnen.




Smart Contracts, ein grundlegendes Element der Blockchain-Technologie, steigern die
Effizienz und Sicherheit von Fintech-Anwendungen erheblich. Diese selbstvollziehenden
digitalen Vertrage setzen Vereinbarungen automatisch auf der Grundlage vordefinierter
Regeln um, wodurch die Notwendigkeit von Zwischenhandlern entfallt.

Ob in der automatisierten Kreditabwicklung, der Lieferkettenfinanzierung, der digitalen
Identitatsprufung oder bei sicheren Immobilientransaktionen — Smart Contracts optimieren
Prozesse, minimieren Betriebsrisiken und erhohen die Effizienz in verschiedenen Branchen.
Die Teilnehmer erwerben Kenntnisse im Entwurf, in der Entwicklung und im Einsatz von
Smart Contracts und werden gleichzeitig mit den rechtlichen, regulatorischen und
Cybersicherheitsaspekten  vertraut gemacht, die fur eine verantwortungsvolle
Implementierung erforderlich sind.

Daruber hinaus wird der Accelerator praxisnahe Informationen zu blockchainbasierten
digitalen Zahlungssystemen bereitstellen, einschlieBlich Kryptowahrungstransaktionen,
Stablecoins und grenzuUberschreitenden Geldtransfers. Da digitale Zahlungen zunehmend
traditionelle Bankdienstleistungen ersetzen, mussen Unternehmer mit kryptografischen
SicherheitsmaBnahmen, Compliance-Rahmenwerken und Techniken zur Betrugspravention

vertraut sein, um sichere und skalierbare Finanzlésungen zu gewahrleisten.

Die Teilnehmer werden reale Anwendungsfalle
der Blockchain-Technologie in

Uberweisungslésungen fur unbanked Personen,
tokenisierten Vermogenswerten zur
Diversifizierung von Investitionen und NFT-
basierten digitalen Eigentumsmodellen
untersuchen. Diese ermoglichen es ihnen,
innovative Finanzdienstleistungen zu
entwickeln, die auf die sich wandelnden
Anforderungen der globalen digitalen
Volkswirtschaften abgestimmt sind.

Durch die Beherrschung der Blockchain-
Integration, von Fintech-Anwendungen und

dezentralen Finanzlosungen  werden die

Teilnehmer darauf vorbereitet, sichere, effiziente
und skalierbare Finanzprodukte zu entwerfen
und zu implementieren.

Dadurch sind sie in der Lage, die sich schnell
entwickelnden Fintech-Markte zu erschlieBBen,
Innovationen im  Bereich der digitalen
Vermogensverwaltung  voranzutreiben  und
Unternehmen zu grunden, die auf die Zukunft

des Finanzwesens ausgerichtet sind - eine
Zukunft, die dezentralisiert, automatisiert und
fur Unternehmen sowie Verbraucher weltweit
zunehmend zuganglich ist.




Cybersicherheit und Datenschutz - Sicherheit
digitaler Geschifte und Schutz von
Benutzerdaten.

Da Unternehmen zunehmend auf digitale
Plattformen und cloudbasierte Infrastrukturen
umsteigen, gewinnen Cybersicherheit und
Datenschutz an Bedeutung. In einer Welt, die von
digitalen Transaktionen, Cloud-Computing und
datengestuUtzten Ablaufen gepragt ist, sehen sich
Unternehmen - insbesondere Startups - einem
wachsenden Spektrum an Cyberbedrohungen,
Datenschutzverletzungen und digitalem Betrug
gegenuber. Diese Risiken sind nicht mehr isolierte
Vorfalle, sondern systemische Schwachstellen, die
zu finanziellen Verlusten, Reputationsschaden und
rechtlichen Konsequenzen fuhren kdnnen, wenn
sie nicht angemessen adressiert werden.

Durch die Abhangigkeit von Technologie hat sich
die Angriffsflache fur boswillige Akteure vergrdfert,
sodass strenge CybersicherheitsmalBnahmen zur
Notwendigkeit und nicht zu einer nachtraglichen

Uberlegung geworden sind.
Um sich in dieser sich wandelnden

Bedrohungslandschaft zurechtzufinden, erwerben
die Teilnehmer des TechX Accelerator
Fachkenntnisse zZur Sicherung digitaler
Unternehmen, zum Schutz sensibler
Verbraucherdaten und zur Implementierung von
MafBnahmen zZur Einhaltung gesetzlicher
Vorschriften, die internationalen Standards wie der
Datenschutz-Grundverordnung  (DSGVO), dem
California Consumer Privacy Act (CCPA) und ISO

27001 entsprechen.
Diese Vorschriften und Branchenrahmen legen

strenge Anforderungen an den Datenschutz, die
Benutzereinwilligung und die Sicherheitsprotokolle
fest und gewahrleisten, dass Unternehmen
transparent und verantwortungsbewusst agieren.
Unternehmen mussen nicht nur wissen, wie sie ihre
Systeme vor Cyberbedrohungen schutzen kénnen,
sondern auch die rechtlichen und ethischen
Verpflichtungen in Bezug auf die
Datenverarbeitung und -speicherung einhalten.



Cybersicherheitsrisiken stellen fur moderne Startups eine erhebliche Herausforderung dar.
Oftmals verfugen sie nicht Uber die Ressourcen groBer Unternehmen, sind jedoch gleichermal3en
anfallig fUr Hackerangriffe, Ransomware-Angriffe, Phishing-Schemata und Insider-Bedrohungen.
Ohne eine adaquate Sicherheitsinfrastruktur laufen diese Startups Gefahr, wertvolles geistiges
Eigentum, das Vertrauen ihrer Kunden und ihre betriebliche Integritat zu verlieren. Um diese
Risiken zu mindern, erlernen die Teilnehmer die Anwendung fortgeschrittener
Sicherheitsstrategien, die Verbesserungen der Netzwerksicherheit, Echtzeit-
Bedrohungsuberwachung und Intrusion-Detection-Systeme umfassen. Besonderes Augenmerk
wird auf VerschllUsselungsprotokolle gelegt, die gewahrleisten, dass Datenubertragungs-,
Speicher- und Abrufprozesse vor unbefugtem Zugriff geschutzt sind. Zudem erwerben die
Teilnehmer Kenntnisse in Techniken des ethischen Hackens und Penetrationstests, um
Schwachstellen im System zu identifizieren, bevor Cyberkriminelle diese ausnutzen kénnen.

Die Fahigkeit, Cyberrisiken zu bewerten und zu steuern, stellt in der gegenwartigen digitalen
Wirtschaft eine wesentliche Kompetenz dar. Durch praxisnahe Schulungen erlangen die
Teilnehmer fundierte Kenntnisse Uber Cybersicherheitsrahmen, Risikobewertungsmodelle und
internationale gesetzliche Anforderungen zum Datenschutz in unterschiedlichen Branchen.
Durch die Implementierung \Velg! Strategien zZur Incident Response, zum
Cybersicherheitsmanagement und zur Resilienzplanung sind Unternehmer besser gerustet, ihre
Startups gegen Cyberbedrohungen abzusichern.

Neben defensiven SicherheitsmaBnahmen fuhrt das Programm die Teilnehmer auch in
proaktive Ansatze der Cybersicherheit ein, wie etwa in die Bedrohungserkennung auf Basis
kunstlicher Intelligenz, in blockchainbasierte Sicherheitsldsungen und in biometrische
Identifikationstechniken. Angesichts der kontinuierlich fortschreitenden Bedrohungen fur
die Cybersicherheit mussen Unternehmen modernste Technologien einsetzen, um den
Angreifern stets einen Schritt voraus zu sein. Der Accelerator gewahrleistet, dass die
Teilnehmer mit den aktuellsten Werkzeugen und Methoden zur Cyberabwehr ausgestattet
werden, sodass sie sichere, skalierbare und widerstandsfahige digitale Unternehmen
aufbauen koénnen, die das Vertrauen der Verbraucher wahren, gesetzliche Standards
einhalten und der sich rasch verandernden Cyberbedrohungslandschaft standhalten.

Digitales Marketing und Growth Hacking - Geschaftswachstum durch digitale
Strategien.

Ein wesentlicher Aspekt des TechX Accelerator-Programms ist Digital Marketing & Growth
Hacking, das den Teilnehmern die Moglichkeit bietet, die Kunst und Wissenschaft der
Unternehmensskalierung durch datengestUtzte digitale Strategien zu beherrschen. In der
heutigen, auBerst wettbewerbsintensiven digitalen Wirtschaft reicht es nicht aus, lediglich ein
hervorragendes Produkt oder einen exzellenten Service anzubieten — Unternehmer mussen Uber
die erforderlichen Werkzeuge, Techniken und analytischen Fahigkeiten verfigen, um in einem
zunehmend gesattigten Markt Kunden zu gewinnen, zu binden und zu halten. Digitales Marketing
umfasst nicht nur Werbung. Es geht darum, eine starke Online-Prasenz zu etablieren, das
Benutzererlebnis zu optimieren und Benutzerdaten fur nachhaltiges Wachstum und
Marktdurchdringung zu nutzen.




Die Teilnehmer erwerben Kenntnisse im Performance-Marketing, einem ergebnisorientierten
Ansatz, der sich auf die Messung der Effektivitat von Kampagnen, die Optimierung der
Konversionsraten und die Maximierung des Return on Investment (ROI) aus digitalen
Werbemalnahmen konzentriert. Durch das Verstandnis der wesentlichen
Leistungsindikatoren (KPIs), der Cost-per-Acquisition-Strategien (CPA) und der Customer
Lifetime Value-Modelle (CLV) sind Unternehmer in der Lage, Marketinginitiativen zu
koordinieren und sicherzustellen, dass jeder fur Werbung ausgegebene Dollar messbare
Geschaftsergebnisse erzielt.

Ein zentrales Element der digitalen Entwicklung ist die Suchmaschinenoptimierung (SEO), die
eine wesentliche Rolle bei der Erhohung der organischen Sichtbarkeit und Bekanntheit von
Startups in Suchmaschinen spielt. Die Teilnehmer untersuchen fortgeschrittene SEO-
Techniken, einschlieBlich Keyword-Optimierung, Backlink-Strategien, technische SEO-
Verbesserungen und bewahrte Methoden im Content-Marketing, um sicherzustellen, dass
ihre digitalen Plattformen in den Suchergebnissen hoéher eingestuft werden und
nachhaltigen, langfristigen Datenverkehr anziehen. Durch die Integration von SEO mit
ansprechendem Brand Storytelling und der Erstellung benutzerzentrierter Inhalte kdnnen
Unternehmer einen starken digitalen FuBabdruck entwickeln, der Vertrauen aufbaut und zur
Neukundengewinnung beitragt.

Eine weitere wesentliche Saule des Growth
Hacking sind gezielte Werbe- und Paid-Media-
Strategien, zu denen die Verwendung von Social-
Media-Anzeigen, Google Ads, Influencer-
Partnerschaften und programmatischer
Werbung zahlt, um die passende Zielgruppe
prazise zu erreichen.

Durch demografische Analysen, psychografische |
Segmentierung und A/B-Tests erwerben die
Teilnehmer Kenntnisse zur Erstellung von
Werbekampagnen mit hoher Konversionsrate,
die Engagement fordern, Leads generieren und
die Rentabilitat der Kundenakquise maximieren.
Diese Fahigkeit ist besonders entscheidend fur
Startups mit begrenztem Marketingbudget, da
sie gewahrleistet, dass jeder Marketing-Dollar in
effektive MalBnahmen investiert wird, die
messbares Wachstum unterstutzen.

Ein entscheidendes Element fur die Skalierung
eines Tech-Startups ist zudem das Verstandnis

der Analyse des Verbraucherverhaltens, da sie

tiefgehende Einblicke in Kundeninteraktionen,

Praferenzen und Kaufentscheidungen gewahrt.




Durch den Einsatz von Analysetools wie Google
Analytics, Heatmapping-Software und Conversion-
Tracking-Dashboards erwerben die Teilnehmer die
Fahigkeit, Datenmuster ZU interpretieren,
Reibungspunkte in der Customer Journey zu
identifizieren und Optimierungen umzusetzen, die
das Engagement und die Bindung der Benutzer
steigern.

Durch die Integration von digitalemm Marketing,
Leistungsanalysen und strategischen Growth-
Hacking-Techniken sind die Teilnehmer in der Lage,
ihre Startups nicht nur erfolgreich zu grunden,
sondern auch in stark umkampften digitalen Markten
effektiv zu skalieren. Unternehmer verlassen das
Programm mit einem fundierten Verstandnis dafur,
wie sie Kunden gewinnen, binden und halten kdnnen,
um sicherzustellen, dass ihr Unternehmen in der sich
wandelnden  digitalen  Wirtschaft  nachhaltiges
Wachstum, Wettbewerbsvorteile und langfristige

Rentabilitat erzielt.

Softwareentwicklung und UX/Ul-Design -
Entwicklung und Optimierung digitaler
Produkte.

Softwareentwicklung und UX/UIl-Design bilden die
fundamentalen Saulen des TechX Accelerator-
Programms und gewahrleisten, dass die Teilnehmer in
der Lage sind, hochwertige digitale Produkte zu
entwickeln, zu optimieren und zu skalieren, die nicht
nur effizient arbeiten, sondern auch herausragende
Benutzererlebnisse bieten. In der gegenwartigen
digitalen Landschaft erfordert der Aufbau eines
erfolgreichen technologieorientierten Unternehmens
weit mehr als technische Innovationen — es bedarf eines
tiefen Verstandnisses dafur, wie Benutzer mit
Technologie interagieren und wie intuitive
Designprinzipien Engagement, Kundenbindung und
das allgemeine Unternehmenswachstum beeinflussen.

Ein gut gestaltetes digitales Produkt zeichnet sich nicht
nur durch seine Funktionen aus, sondern auch durch
die  Fahigkeit, ein nahtloses, intuitives und

reibungsloses Benutzererlebnis zu gewahrleisten.



Egal, ob es sich um eine mobile Anwendung, eine SaaS-Plattform, eine E-Commerce-Website
oder eine Fintech-Losung handelt, Benutzerfreundlichkeit und Zuganglichkeit sind
entscheidend fur die Akzeptanz durch die Nutzer. Die Teilnehmer des TechX Accelerators
erwerben praktische Erfahrungen in der Entwicklung von Softwarearchitekturen, die
skalierbare und leistungsstarke Anwendungen unterstUtzen. Sie untersuchen Methoden der
Front-End- und Back-End-Entwicklung und gewahrleisten, dass sie funktionale sowie
asthetisch ansprechende Schnittstellen erstellen, wahrend sie gleichzeitig stabile, sichere und
effiziente Back-End-Systeme integrieren.

Um den Marktanforderungen und Benutzererwartungen gerecht zu werden, werden die
Teilnehmer in agilen Entwicklungsmethoden geschult, die schnelle Iterationen,
Benutzerfeedback und kontinuierliche Verbesserungen in den Mittelpunkt stellen. Dieser
Ansatz ermadglicht es Startups, zugig minimal funktionsfahige Produkte (MVPs) auf den
Markt zu bringen, die Funktionalitat mit realen Benutzern zu testen und ihre digitalen
Angebote basierend auf Markterkenntnissen zu optimieren. In strukturierten Modulen
erlernen die Teilnehmer die Grundlagen des Responsive Designs, der Usability-Tests, der
Zuganglichkeitsstandards und der Leistungsoptimierung, die zur Entwicklung
anpassungsfahiger, umfassender und auf langfristiges Wachstum ausgerichteter Produkte
beitragen.

Neben technischen Fahigkeiten legt das Programm besonderen Wert auf die Prinzipien des
UX/Ul-Designs, die eine entscheidende Rolle bei der Wahrnehmung und Akzeptanz digitaler
Losungen spielen. Ein Produkt kann Uber innovative Funktionen verfugen, doch ohne eine
intuitive und benutzerfreundliche Oberflache besteht die Gefahr, potenzielle Nutzer
aufgrund mangelnder Benutzerfreundlichkeit und komplizierter Navigation zu verlieren. Die
Teilnehmer werden an realen Fallstudien arbeiten, um zu verstehen, wie erfolgreiche digitale
Unternehmen Erkenntnisse Uber das Benutzerverhalten, Datenanalysen und
Interaktionsdesign nutzen, um ansprechende digitale Erlebnisse zu schaffen. Sie erwerben
Kenntnisse in Wireframing, Prototyping, A/B-Tests und der Entwicklung von Ul-Elementen,
die fur die Gestaltung benutzerzentrierter Plattformen zur Maximierung von Engagement
und Konversionsraten unerlasslich sind.

Durch die Integration modernster Usability-Testtechniken, iterativem Produktdesign und
Prinzipien der Benutzerpsychologie sind die Teilnehmer in der Lage, Technologieldsungen zu
entwickeln, die sowohl innovativ als auch auf den Markterfolg ausgerichtet sind. Unabhangig
davon, ob sie ein eigenes Startup grunden oder digitale Produkte fuUr groBere Unternehmen
entwickeln, verlassen sie den Accelerator mit den Fahigkeiten, Methoden und dem
technischen Know-how, die erforderlich sind, um Softwarel6sungen zu schaffen, die skalierbar,
marktorientiert und an die sich wandelnden Anforderungen der digitalen Wirtschaft
angepasst sind.




Bildungsangebote und
Aktivitaten

Das TechX Accelerator-Programm vereint strukturierte Schulungen, praxisnahe technische
Schulungen und Strategien zur Geschaftsentwicklung, um sicherzustellen, dass die
Teilnehmer ihre Technologieunternehmen erfolgreich grinden und skalieren kénnen. Jedes
Modul beinhaltet interaktive Workshops, praxisnahe Fallstudien, fachkundige Anleitung und
Programmierubungen, wodurch eine umfassende praktische Lernerfahrung gewahrleistet
wird. Es folgt eine detaillierte Analyse jedes Abschnitts sowie umfassende Ubungen zur
Verbesserung der praktischen Anwendung.

Modul 1: Einfiihrung in digitale Innovation

Dieses Modul vermittelt die Grundlagen des digitalen Unternehmertums, indem es den
Teilnehmern ermoglicht, die Rolle der Technologie im Geschaftsleben, aufkommende
Branchentrends sowie die Prinzipien der Ideenfindung und Validierung von Startups zu
verstehen. Die Teilnehmer untersuchen, wie digitale Unternehmen traditionelle Branchen
revolutionieren, und analysieren erfolgreiche Fallstudien, um die entscheidenden Faktoren
fur den Erfolg von Technologie-Startups zu identifizieren.

Ein zentraler Fokus dieses Moduls liegt auf der Ideenentwicklung und der Validierung von
Technologie-Startups. Fur Unternehmer gestaltet es sich haufig als herausfordernd, die
tatsachliche Marktnachfrage fur ihre technologiegestutzte Geschaftsidee zu ermitteln.
Aus diesem Grund bietet dieses Modul einen systematischen Ansatz zur Validierung einer
Startup-ldee, bevor substanzielle Investitionen getatigt werden.

Ubung: Die Teilnehmer der Lean Startup Challenge werden in Gruppen eingeteilt, und jede
Gruppe wird:

» |dentifizieren Sie einen Engpass in der Branche, wie beispielsweise Ineffizienzen in der
Logistik, Defizite bei Fintech-Diensten oder Herausforderungen im Bereich der
Cybersicherheit.

Sie prasentieren eine technologische Losung, die dieses Problem durch ein innovatives
Geschaftsmodell adressiert.

FUhren Sie eine umfassende Marktvalidierung durch, indem Sie potenzielle Kunden
befragen und deren Rickmeldungen einholen.

Sie entwickeln den Entwurf eines minimal funktionsfahigen Produkts (MVP) und
prasentieren Ilhre Ergebnisse einer Gruppe von Mentoren, um Ruckmeldungen zu
erhalten.

In dieser Ubung erfahren die Teilnehmer, wie sie Geschéaftsideen anhand realer Daten und
Informationen anstelle von Annahmen zUgig testen und optimieren konnen.




Modul 2: Kiinstliche Intelligenz und Automatisierung in Unternehmen

Dieses Modul bietet ein umfassendes Verstandnis von kunstlicher Intelligenz und maschinellem
Lernen als Instrumente zur Geschaftsautomatisierung, pradiktiven Analytik und
Marktintelligenz. Unternehmer lernen, wie klUnstliche Intelligenz die Effizienz steigern, das
Kundenerlebnis optimieren und geschaftliche Erkenntnisse generieren kann. Ein weiterer
wesentlicher Aspekt ist die ethische Kl, bei der die Teilnehmer die Voreingenommenheit in Kl-

Algorithmen, Datenschutzbestimmungen und Compliance-Rahmenwerke analysieren.

Ubung: Kl-gestltzte Kundenanalysen. Die Teilnehmer arbeiten an einer praktischen KiI-
Anwendung mit:

Verwendung von Python und KIl-gestutzten Werkzeugen zur Analyse von Kundendaten
(bereitgestellt in Form von Beispieldatensatzen).

2. Entwicklung eines grundlegenden maschinellen Lernmodells zur Vorhersage des
Kundenverhaltens basierend auf Trends.

3. Analyse der von kunstlicher Intelligenz generierten Empfehlungen und Diskussion darUber,

wie Startups Kl zur Verbesserung des Kundenengagements einsetzen konnen.

Diese Ubung bietet praktische Erfahrungen in der datengestUtzten Entscheidungsfindung und
unterstUtzt die Teilnehmer dabei, zu verstehen, wie Kl Geschaftsmodelle transformieren und

Strategien zur Kundenbindung optimieren kann.

Abschnitt 3: Innovationen in Blockchain und Fintech

Dieses Modul behandelt die Grundlagen der Blockchain-Technologie, Smart Contracts,
dezentralen Finanzen (DeFi) und sicherer digitaler Transaktionen. Die Teilnehmer erwerben ein
praktisches Verstandnis dafur, wie Blockchain Finanzsysteme, Lieferketten und Cybersicherheit
transformiert. Ein besonderer Fokus liegt auf dem Aufbau und der Entwicklung intelligenter
Vertrage, um sicherzustellen, dass Unternehmer Blockchain-Losungen Uber

Kryptowahrungsanwendungen hinaus erkunden konnen.

Ubung: Entwicklung und Implementierung eines Smart Contracts. Die Teilnehmer nutzen die
Programmiersprache Solidity von Ethereum, um:

Schreiben Sie einen Smart Contract fur eine dezentrale Crowdfunding-Plattform.

Stellen Sie den Vertrag in einem Testnetzwerk der Blockchain bereit (z. B. Rinkeby Testnet).
Analysieren Sie Schwachstellen in Smart Contracts, um Sicherheitsrisiken und Compliance-

Herausforderungen zu erkennen.

Diese Ubung bietet praktische Erfahrungen in der Blockchain-Entwicklung und erméglicht den

Teilnehmern, reale Anwendungen dezentraler Finanzen zu erkunden sowie die Bedeutung

sicherer, vertrauensloser Transaktionen zu begreifen.




Modul 4: Cybersicherheit fir Startups

Da Cyberbedrohungen fur Technologieunternehmen
zunehmend problematisch werden, gewahrleistet dieses
Modul, dass die Teilnehmer wesentliche Kenntnisse in der
Cybersicherheit erwerben, um digitale Vermogenswerte,
Benutzerdaten und die Unternehmensinfrastruktur zu
schutzen. Zu den behandelten Themen zahlen die
Pravention von Cyberangriffen,
VerschlUsselungstechniken, die Einhaltung gesetzlicher
Vorschriften (z. B. DSGVO, PCI-DSS) sowie bewahrte
Verfahren zur digitalen Sicherheit.

Ubung: Simulation von Cyberangriffen und
Sicherheitsabwehr. Die Teilnehmer engagieren sich in
einer Live-Cybersicherheits-Herausforderung, bei der sie:

Sie fuhren einen Penetrationstest (Ethical Hacking) auf
einer nachgestellten Unternehmenswebsite durch.

2. Sie identifizieren = Sicherheitsanfalligkeiten  wie
schwache Passworter, Risiken durch SQL-Injection oder
unsichere APls.

3. Entwickeln Sie Sicherheitsvorkehrungen zum Schutz
der digitalen Plattform.

4. Prasentieren Sie |hre Ergebnisse in einem Briefing zur
Cybersicherheit und erortern Sie, wie Technologie-
Startups Cyberrisiken minimieren konnen.

Diese Ubung férdert das Verstandnis der Teilnehmer fur
reale Bedrohungen der Cybersicherheit und
gewahrleistet, dass sie bewahrte Verfahren zum Schutz
ihrer digitalen Aktivitaten umsetzen kénnen.

Modul 5: Generierung von Umsatz und Skalierung von
Technologie-Startups

Der letzte Abschnitt widmet sich der Transformation
technologischer Innovationen in profitable, skalierbare
Unternehmen. Die Teilnehmer erwerben Kenntnisse Uber
SaaS-Modelle (Software as a Service),
abonnementbasierte Umsatzstrategien und Methoden
zur Kundengewinnung.

Ein Schwerpunkt liegt auf Growth Hacking, bei dem die
Teilnehmer virale Marketingstrategien, datengestUtzte
Verkaufstechniken und Verhaltensanalysen zZur
Optimierung der Konversionen untersuchen. DarUber
hinaus werden Finanzierungsstrategien und Investor
Relations thematisiert, wodurch die Teilnehmer die
Fahigkeiten entwickeln, Investitionen erfolgreich zu
prasentieren und zu sichern.



Ubung: Entwicklung eines evolutiondren Geschaftsmodells und dessen Prasentation
vor Investoren. Die Teilnehmer werden:

o Entwickeln Sie ein Finanzmodell fur ein fiktives Technologie-Startup und skizzieren
Sie Umsatzprognosen, Kostenstrukturen sowie Strategien zur Skalierung.

¢ Sie entwickeln eine MarkteinfUhrungsstrategie, die digitale Marketingtaktiken und -
kanale zur Akquise von Kunden integriert.

e Sie prasentieren Risikokapitalgebern einen funfminutigen Investoren-Pitch und
erhalten zeitnahes Feedback zu Finanzierungsmaglichkeiten, der Machbarkeit des
Geschaftsmodells und dem Skalierungspotenzial.

Diese Ubung bietet praktische Einblicke in die Arbeit der Investor Relations und
gewahrleistet, dass Unternehmer verstehen, wie sie ihre Startups erfolgreich
prasentieren und Finanzmittel fur ihr Wachstum akquirieren konnen.

Eine ganzheitliche Lernerfahrung

Jedes Modul ist darauf ausgelegt, den Teilnehmern praxisnahe Kenntnisse und
Fahigkeiten fur die Anwendung in der realen Welt zu vermitteln. Durch die
Kombination von Programmierworkshops, Ubungen zur Geschéaftsmodellierung,
Herausforderungen im Bereich der Cybersicherheit und Pitch-Simulationen fur
Investoren werden die Teilnehmer umfassend darauf vorbereitet, ihre
Technologieprojekte in der heutigen digitalen Wirtschaft zu initiieren und zu skalieren.

Am Ende des TechX-Programms sind die Unternehmer ausgestattet mit:
e Entwickeln Sie ein Geschaftsmodell, das durch den Markt validiert wird.
¢ Sammeln Sie wertvolle Erfahrungen in den Bereichen kunstliche Intelligenz,
Blockchain und Cybersicherheit.
e Sie haben eine skalierbare Monetarisierungsstrategie konzipiert.
e Sie optimieren ihre Fahigkeiten bei Prasentationen vor Investoren.




Bewertung und Zertifizierung

Das TechX Accelerator-Programm implementiert einen rigorosen Bewertungs- und
Zertifizierungsprozess, um sicherzustellen, dass die Teilnehmer die erforderlichen
technischen Fahigkeiten, das unternehmerische Denken und die strategische
Denkweise entwickeln, um im wettbewerbsintensiven digitalen Startup-Okosystem
erfolgreich zu agieren. Die Bewertungen sind darauf ausgelegt, sowohl die praktische
Anwendung als auch das theoretische Verstandnis zu evaluieren und sicherzustellen,
dass Unternehmer ihr Wissen effektiv in reale Geschaftslosungen umsetzen konnen.

Ein wesentlicher Bestandteil des Evaluierungsprozesses sind die Live-
Demonstrationen sowie die Phase der Prototypenentwicklung. Im Rahmen des
Beschleunigungsprogramms erstellen, entwickeln und optimieren die Teilnehmer
ihre digitalen Ldésungen unter Verwendung der neuesten Fortschritte in den
Bereichen kunstliche Intelligenz, Blockchain, Cybersicherheit und Fintech. Am Ende
des Programms sind sie aufgefordert, voll funktionsfahige Prototypen oder Minimum
Viable Products (MVPs) zu prasentieren, die die Machbarkeit, Marktfahigkeit und
Skalierbarkeit ihrer Innovationen veranschaulichen. Diese Demos bieten
Unternehmern die Gelegenheit, in Echtzeit RUckmeldungen von Branchenexperten,
Mentoren und potenziellen Investoren zu erhalten und ihre Lésungen zu verfeinern,
um sie an die aktuellen Marktanforderungen und Technologietrends anzupassen.

Ein weiteres bedeutendes Element der Bewertung sind die Pitch-Sitzungen fur Tech-
Startups. Die Teilnehmer sind gefordert, umfassende Geschaftsmodelle zu entwickeln, die
das Wertversprechen, die Strategien zur Umsatzgenerierung, die Marktpositionierung und
die Plane zur Skalierbarkeit darlegen. In der letzten Phase des Accelerator-Programms
prasentieren sie diese Geschaftsmodelle in einem entscheidenden Meeting vor einer

Gruppe von Investoren, Risikokapitalgebern und fuhrenden Persdnlichkeiten des Startup-
Okosystems. Dieser Prozess unterstltzt Unternehmer dabei, ihre Fahigkeit zu verbessern,

technische Losungen im Geschaftskontext zu kommunizieren. Dadurch erhdhen sich ihre
Chancen, Finanzierungen zu sichern, strategische Partnerschaften zu etablieren und
erfolgreich Unternehmungen auf den globalen digitalen Markten zu starten.

Angesichts der zunehmenden Relevanz der Cybersicherheit in Technologie-Startups sehen sich
die Teilnehmer einer intensiven Herausforderung im Bereich Cybersicherheit und Datenschutz
gegenuber. Dieses Element gewahrleistet, dass sie Best Practices implementieren kbnnen, um
ihre digitalen Unternehmungen abzusichern, Benutzerdaten zu schiltzen und die globalen
regulatorischen Rahmenbedingungen, wie die Datenschutz-Grundverordnung (DSGVO) sowie
die in internationalen Markten geltenden Gesetze zur Cybersicherheit, einzuhalten. Durch
simulierte Cyberbedrohungsszenarien, Herausforderungen im Bereich Ethical Hacking und
Penetrationstests  entwickeln die  Teilnehmer ein fundiertes  Verstandnis  fur
Risikommanagementstrategien, Cyber-Resilienz sowie Datenschutz und -vorschriften.




Nach erfolgreichem Abschluss des TechX Accelerator-Programms erhalten die Teilnehmer ein
offizielles Zertifikat im Bereich digitales Unternehmertum und neue Technologien. Diese
Zertifizierung fungiert als wertvolle Akkreditierung und starkt ihr technisches Fachwissen
sowie ihre Geschéftsbereitschaft im Startup-Okosystem. Sie erhdht ihre Glaubwurdigkeit bei
Investoren, Beschleunigern und potenziellen Geschaftspartnern, indem sie sie als industriereife
Innovatoren positioniert, die in der Lage sind, technologische Umbrlche voranzutreiben.
Dieses Zertifikat ist mehr als nur eine Teilnahmebestatigung. Es belegt zudem, dass die
Absolventen des TechX Accelerator-Programms eine intensive, hochrangige Ausbildung im
Aufbau und der Skalierung technologieorientierter Unternehmen absolviert haben und somit
gut darauf vorbereitet sind, in der sich entwickelnden digitalen Wirtschaft eine FUhrungsrolle

zU Ubernehmen.

Wiederherstellen

Das TechX Accelerator-Programm ist mehr als eine Bildungsinitiative; es ist eine
transformative Plattform, die Jungunternehmern das Wissen, die Fahigkeiten und die
strategische Ausrichtung vermittelt, die sie fur den Aufbau und die Skalierung eines
erfolgreichen  Technologieunternehmens  bendtigen. Durch  seinen  strukturierten,
praxisorientierten Ansatz gewahrleistet TechX, dass die Teilnehmer praktische Erfahrungen
sammeln, Einblicke in die reale Welt erhalten und direkte Anleitung erhalten, um die
Herausforderungen zu bewaltigen, die mit der Grundung und dem Ausbau eines
Technologieunternehmens in der heutigen wettbewerbsintensiven digitalen Wirtschaft
verbunden sind. Das Programm zielt darauf ab, den Teilnehmern nicht nur technisches Know-
how, sondern auch die unternehmerische Denkweise und den Scharfsinn zu vermitteln, die

erforderlich sind, um Innovationen in marktreife, skalierbare Losungen umzusetzen.

Durch die Integration modernster digitaler Werkzeuge, fachkundiger Anleitung, Strategien zur
GCeschaftsmodellierung und marktorientierter Anwendungen gewahrleistet der TechX

Accelerator, dass Unternehmer eine umfassende und tiefgehende Erfahrung erhalten. Die

Teilnehmer setzen sich mit Anwendungen der kunstlichen Intelligenz und des maschinellen

Lernens, blockchainbasierten Finanzldésungen, Cybersicherheitsrahmen und Innovationen im
digitalen Marketing auseinander - und das alles in einer hochgradig interaktiven,
branchenorientierten Lernumgebung. Dieser Ansatz stellt sicher, dass Unternehmer
Technologien nicht nur aus Innovationsgrunden entwickeln, sondern sie auf eine Weise

anwenden, die kommerziell tragfahig, strategisch sinnvoll und global skalierbar ist.




Eines der wesentlichen Merkmale des TechX Accelerators ist seine Fahigkeit, die
Kluft zwischen technologischer Innovation und Geschaftsabwicklung zu
Uberbrucken. Viele Technologieunternehmer sehen sich der Herausforderung
gegenuber, von der Idee zur Umsetzung zu gelangen, die Finanzierung zu sichern,
die Marktfahigkeit zu verstehen und nachhaltige Umsatzmodelle zu entwickeln.
TechX begegnet diesen Herausforderungen direkt, indem es strukturierte
Anleitungen zu Prototyping, Monetarisierung, Investitionsbereitschaft und digitalen
Wachstumsstrategien bereitstellt.

Durch die Férderung eines Okosystems, das Zusammenarbeit, Problemlésung und
innovationsorientiertes Denken begunstigt, gewahrleistet das Programm, dass die
Teilnehmer nicht nur Technologieldsungen entwickeln, sondern auch effektive
Unternehmen aufbauen, die in einer sich standig wandelnden digitalen Umgebung
erfolgreich agieren konnen. Am Ende des Programms verfugen die Teilnehmer Uber
verbesserte Fahigkeiten in der Entwicklung von Plattformen fur kunstliche Intelligenz,
der Einfuhrung von Blockchain-integrierten Anwendungen, der Implementierung von
Cybersicherheitslosungen und der Entwicklung benutzerzentrierter digitaler Produkte.

Am wichtigsten ist jedoch, dass sie mit einem klaren Wachstumsplan, Zugang zu
Investorennetzwerken und strategischem Know-how aufbrechen, um
Finanzierungen zu sichern, Kunden zu gewinnen und ihr Geschaft Uber die lokalen
Markte hinaus auszudehnen. Das TechX Accelerator-Programm ist nicht nur eine
GCelegenheit fur Technologieunternehmer — es ist eine Startrampe fur die nachste
Generation digitaler Pioniere, die die Zukunft der Innovation gestalten und die
Méglichkeiten des Technologieunternehmertums neu definieren.
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